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Mit Janner 2023 werden neue Lizenzen vergeben und zwar an alle Betriebe rund ums Fenster.




AFI erfindet sich neu

Meue Wege gehen: Das AFl 6ffnet sein Kommunikations-Netzwerk mit dem
Jahreswechsel fiir alle Metallbaubetriebe und fiir Unternehmen, die in der
tsterreichischen Metallbaubranche tétig sind.

I Fokus soll die Gemeinschaftsmarke Alu-Fenster stehen. Sie soll die thematische
Bricke zum gesamten Metallbau schlagen. Ab Jénner 2023 bewegt sich der AFl Weg
won den Systemanbietern hin zu den Herstellern. In Kooperation mit der Amift —
Arbeitsgemeinschaft der Hersteller von MetallFenster/Tiren/Tore/Fassaden will der
Werein gemeinsam mit Systemanbietern, Oberflachenveredelungsbetrieben,
Glasproduzenten und anderen Untemehmen bzw. Organisaticnen der Branche tatig sein.

JWir ffnen das Institut und vergeben die Lizenzen direkt. Bis jetzt waren viele
Sublizenznehmer®, so Geschaftsfiihrer Harald Greger. Die Arbeit soll sich sowohl nach
Innen als auch nach Aullen richten. Im Rahmen der intemen Kommunikation will der
Werein die Entwicklung von Positionen die Lizenznehmer und Lizenzpartner von innen her
starken. Mach aulten soll das AF| als neutrales Gffentliches Sprachrohr fir den
hochwertigen Metallbau fungieren. Greger michte sich — wie auch jetzt schon an
Bauherrem, Architekten und Journalisten sowie Bau-, Architektur- und Nachhaltigkeits-
Organisaticnen richten, mit denen der Verein bereits seit Jahrzehmten vemetzt ist.

Meue Lizenzen

Das neue Lizenzkonzept AF1.Zukunft soll neben gemeinsamen Aktivitéten
Direktleistungen fiir in der Gsterreichischen Metallbaubranche tatige Urternehmen
beinhalten. Beispiele sind branchenspezifische sowie regionale Impulstreffen, regionale
und unternehmensspezifische Werbe-, PR- und Social-hedia-Kampagnen, Aktivitdten
rund um das AFl-Weillbuch der Gemeinschaftsmarke ALUFFenster, die Ausschreibung
des Aluminium-Architektur-Preises in Kooperation mit namhaften dsterreichischen
Architektur-Organisationen sowie die Emtwicklung einer portfoliogerechten
Lizenznehmerliste mit Mehrwert fiir Auftraggeber und Auftragnehmer. Aktuell gibt es fir
den Einstieg ein Early-Bird-Angebot.



